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Practice Focus 
 

Michael Groß has extensive experience in Licensing ( 13,000 License Agreements since 1988), 
Research & Development Agreements, European (Block Exemption Regulations concerning 
Licensing and R & D) and German Antitrust Law; registered as an arbitrator at German 
Arbitration Association (DIS, Bonn), DGRI (Karlsruhe), ICC (Paris, France), TENOS AG and as 
an arbitrator and mediator at DIS, Chamber of Commerce (IHK) Munich, General Council of the 
Bar, Munich, WIPO (Geneva, Switzerland), FICCI Arbitration and Conciliation Tribunal (FACT), 
New Delhi, India, and TENOS AG; as a conciliator at DGRI, Berlin; expert opinions by order of 
courts, European Commission or by order of private parties; legal study for the European 
Commission 1995: Block Exemption Regulation No 240/96 (EC) Technology Transfer 
Agreements; co-authorship: Model-License Agreement China – Germany (German Ministry of 
Economics), 1996 – 2003. 
 
Education and Bar Admittance 
 
Michael Groß  and was admitted to the German bar in 1984 and joined the Munich Office of Bird 
& Bird at its opening in October 2003 where he works in addition to his activity as Head of the 
License Department of the Fraunhofer-Gesellschaft, Munich. Prior to that he worked from 1984 
until 1987 in a law firm in Münster. From April 1997 until September 2003 he was an attorney at 
Andersen Legal (EY Law-Luther Menold) in Munich. Michael Groß studied law in Münster and 
Bielefeld and obtained a doctorate in law from the University of Bielefeld in 1987. 
 
Publications and Teaching 
 
Several articles and books in the field of Intellectual Property Rights, e.g. Groß, The License 
Agreement, 11th edition, Frankfurt a. M. 2015; Groß/Strunk, License Fees, 4th edition, Frankfurt 
a. M. 2015; Groß, IP-/IT-Mediation, 2nd edition,Frankfurt a.M. 2013; Groß, Handbook 
Technology Transfer, Frankfurt a. M. 2010  
 
Speaker at various seminars on topics of licensing and research & development contracts since 
1991. 
 
Languages 
 
German, English. 
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VERÖFFENTLICHUNGEN / PUBLICATIONS 

 

Dr. Michael Groß 

 

I. Lizenzverträge 

1. Der Lizenzgeber im System der Produzenten- und Produkthaftung, CR 1990, 438-444 

2. Der Arbeitnehmerurheber als Lizenzgeber, CR 1991, 95-99 

3. Know-how-Lizenzvertrag, 6. Auflage, Frankfurt/Main 2011, 32 Seiten, Heidelberger 

 Musterverträge 73 

4. Computerprogramm-Lizenzvertrag, 5. Auflage, Frankfurt a. M. 2009, 40 Seiten, 

 Heidelberger Musterverträge 74 

5. EDV-Verträge, München 1992, Graefe/Groß 

6. Die EG-Richtlinie über den Rechtsschutz von Computerprogrammen und ihre 

 Umsetzung in das deutsche Urheberrechtsgesetz, Mitt. 1993, 58-71 

7. Der Lizenzvertrag, 11. Auflage, Frankfurt/Main 2015, 1172 Seiten 

8. Die Lizenz in der Gen- und Biotechnik, Mitt. 1994, 256-261 

9. Gruppenfreistellungsverordnung für Technologietransfer-Vereinbarungen 

 (Zusammenfassung der Gruppenfreistellungsverordnungen Patentlizenzen und Know-

 how-Vereinbarungen), Mitt. 1995, 85-91 

10. Marken-Lizenzvertrag, 5. Auflage, Frankfurt/Main 2011, 25 Seiten, Heidelberger 

 Musterverträge 84 

11. Datenbank-Lizenzvertrag, 2. Auflage, Heidelberg 2004, 37 Seiten, Heidelberger 

 Musterverträge 96 

12. Lizenzverträge (4. Kapitel) in: Wiedemann, Handbuch des Kartellrechts, München 

 1999 

13. Intellectual Property Rights & Licensing – "Sleeping birds" oder "Cash cows"?, EWS 

 Heft 11/1999, Die erste Seite 

14. Das neue EU-Kartellrecht für Lizenzverträge (Patente, Know-how, Software) ab 

 01.05.2004, K&R, Die erste Seite, Heft 12/2003 

15. Kartellrecht: Reform zwingt viele Unternehmer zum Handeln „5 % bis 10 % aller 

 alten Lizenzverträge müssen bis Ende März angepasst werden“, Groß/Immenga, VDI 

 nachrichten 03.03.2006 

16. Der Lizenzvertrag, Lektion 4, 55 Seiten, Schriftlicher Managementlehrgang zum 

 Gewerblichen Rechtschutz, Management Circle AG Eschborn 2006, 2007, 2010 

17. Der perfekte Lizenzvertrag, impulse, Mai 2008, 59  

18. Konkurrenz wird immer intensiver, TOYS 2/2009, 84 

19. Patentlizenzverträge, 8. Auflage, Frankfurt a. M. 2009, 36 Seiten, Heidelberger 

 Musterverträge 40 

20. Handbuch Technologietransfer, Frankfurt a. M. 2010, 780 Seiten 

 

II. Lizenzgebühren 

 

1. Aktuelle Lizenzgebühren in Patentlizenz-, Know-how- und 

 Computerprogrammlizenz-Verträgen, BB 1995, 85-91 

2. Actual Royalty Rates in Patent, Know-how and Computer Program License 

 Agreements in Germany, CASRIP (Center for the Advanced Study and Research on 

 Intellectual Property, University of Washington School of Law), newsletter, Fall 

 1997, Vol. 4, Issue 3, P 15-18 

3. Aktuelle Lizenzgebühren in Patentlizenz-, Know-how- und Computerprogramm-

 Verträgen: 1996/1997, BB 1998, 1321-1323 
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4. Aktuelle Lizenzgebühren in Patentlizenz-, Know-how- und 

 Computerprogrammlizenz-Verträgen: 1998/1999, Supplement Computer Praxis & 

 Recht, Beilage 10 zu Heft 48/2000 BB, 24-26 

5. Goldene Zeiten für Schutzrechtsinhaber?, BB Heft 23/2001, Die erste Seite 

6. Aktuelle Lizenzgebühren in Patentlizenz-, Know-how- und 

 Computerprogrammlizenz-Verträgen: 2002/2003, K&R 2005, 20; 2004/2005, K&R 

 2006, 122; 2006, K&R 2007, 147; 2007, K&R 2008, 228 ff.; K&R 2009, 229 ff., 

 K&R 2011, 292 ff. 

7. Lizenzgebühren, 4. Auflage, Frankfurt/Main 2015, 705 Seiten, Groß/Strunk 

 

III. Forschungs- und Entwicklungsverträge 

 

1. Forschungs- und Entwicklungsvertrag, 3. Auflage, Frankfurt a. M. 2009, 29 Seiten, 

 Heidelberger Musterverträge 79 

2. Forschungskooperationsverträge aus der Sicht der Forschungseinrichtung in 

 Gärditz/Pahlow, Handbuch des Hochschulerfinderrechts, Heidelberg 2011 

 

IV. Mediation 

 

1. MEDIATION, Streiten – mal anders, WIRTSCHAFT, Das IHK Magazin für 

 München und Oberbayern, 06/2004, 50 (Interview von Dr. Michael Groß durch Nilda 

 Höhlein) 

2. Tagungsbericht: WIPO-Conference on Dispute Resolution in International Science 

 and Technology Collaboration, (Genf, 25./26.04.2005), IDR 3/2005, 139 

3. Intellectual Property Rights and Mediation – A New Challenge or “Nice to Have”?, 

 Editorial, IDR 4/2005, 147 

4. IDR – Kommentar zur neuen Verfahrensordnung des IHK – Mediationszentrums, 

 IDR 1/2006, 11 

5. Konfliktlösung mit Verstand, Mediation – Experten helfen, WIRTSCHAFT, Das IHK 

 Magazin für München und Oberbayern, 10/2006, 8 (Interview von Dr. Michael Groß 

 durch Reinhold Müller) 

6. Mediation – nice to have?, Deutscher AnwaltSpiegel, Ausgabe 05//01.07.2009, 19 f. 

7. Der Anwalt als Konfliktmanager in Familienunternehmen, BB 7. 2010, 8.2.2010, XIV 

8. „Ein neues Gesetz zur Verbesserung der Streitkultur – Realitätsferner oder sinnvoller 

 Ansatz für praxisnahe Entscheidungsspielräume?“, Deutscher AnwaltSpiegel, 

 Ausgabe 21//20.10.2010, S. 15 ff. 

9. „Das neue Mediationsgesetz – der große Wurf?“, Editorial Betriebs-Berater, BB 

 1.2011, 10.01.2011, S. I 

10. IP-/IT-Mediation, 2. Auflage, Frankfurt a.M., 2013 

11. Der Mediatorvertrag, Frankfurt a.M. 2013, Heidelberger Musterverträge 109 

12. Die Erwartungen der Unternehmen an ihre Berater bei der Konfliktbearbeitung und  

 -beilegung, in: Round Table – Mediation & Konfliktmanagement der Deutschen 

 Wirtschaft, SchiedsVZ 2012, 254 

13. Mediation – Gesetz mit Signalwirkung, wirtschaft, Das IHK-Magazin für München 

 und Oberbayern, 3/2013, 12 ff. (Interview von Dr. Michael Groß durch Dr. Gabriele 

 Lüke) 

14.  Intellectual Property & Mediation, in: Klowait/Gläßer [Hrsg.], Mediationsgesetz, 

 Baden-Baden, 2014 

 






